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Weihnachten auf Okonomisch

Studium generale: Volkswirtschaft-Professor Hanno Beck widmet sich dem Thema Schenken

. PFORZHEIM. Duftendes Tan-

nenreisig, ein geschmiickter
Tannenbaum, Teelichter und
Wunderkerzen — das Ambien-
te stimmte, als Professor Han-
no Beck am Mittwoch beim
Studium generale iiber Weih-
nachten sprach.
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HHétte niemand die Geschenke er-
funden, ware Weihnachten wohl eine
entspannte, besinnliche Zeit*, sagte

~ Christa Wehner, eine der Organisa-

torinnen des Studium generale, und
fand damit beim Publikum groBe Zu-
stimmung. Warum sich die Men-
schen trotzdem diesen Stress ma-

" chen, erlduterte der Volkswirt-

schafts-Experte Hanno Beck in un-

»Ein groBBes Geschenk
ist doof. Besser sind
viele kleine'
Geschenke.*

Hanno Beck,
Hochschulprofessor

..................................................

terhaltsamen 60 Minuten. ,,Wir han-
deln uneigenniitzig und wollen nach
aufien einen guten Eindruck vermit-

-teln®, nannte der Hochschulprofes-
sor einen der Griinde fir das Schen--

ken.

Stressig werde es vor allem, weil
man ja etwas zuriickgeben miisse.
Wenn der Schenkende jedoch 100
Euro ausgebe und sich der Beschenk-
te dariiber nur fiir 80 Euro freue, ent-
stehe ein Wohlfahrtsverlust. Dieser
falle umso geringer aus, desto enger
die Bindung zwischen den Personen
sei. ,Erwartete Geschenke werden
weniger positiv bewertet”, sagte

Ein bekanntes Gesicht beim Studium generale: Hochschulprofessor Hanno Beck warf unter dem Motto
»Christmas-o-nomics® einen humorvollen dkonomischen Blick auf das Weihnachtsfest und die damit ver-

‘bundene Schenkenslust beziehungsweise den Schenkensfrust.

Beck. Besser kiimen Dinge an, an die
der Empfinger nie gedacht hétte, an
die er sonst nie herangekommen wé-

re oder die zu etwas Neuem ermun-

tern. Als Beispiele nannte Beck ein
signiertes Trikot des Lieblings-Fuf-
ballvereins, Biicher, einen Schnup-
perkurs auf dem Golfplatz oder et-
was Selbstgemachtes.

Mentales Kontolimit
Der Volkswirtschaftler empfahl

aubBerdem, die Geschenke durch den -

Akt des Uberreichens oder eine Hin-
tergrundgeschichte emotional auf-
zuladen. Da dies bei einem 100-Euro-
Schein kaum moglich sei, riet Beck
von Geldgeschenken ab. Er erwéhn-
te auBBerdem, dass Menschen ,men-
tale Konten“ fithren wiirden und die-
se hilfreich sein kénnen bei Geschen-
ken an Personen, die mannichtso gut

kenne. ,,Wir schenken etwas, das das
mentale Kontolimit des Beschenkten
liberschreitet — zum Beispiel eine
teure Flasche Wein®, schlug der Re-
ferent vor. Fiir Stress hingegen sorge
es, wenn besonders teure Geschenke
gemacht werden, sodass der Emp-
fédnger flir seine Gegenleistung unter
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Zugzwang stehe. ,Kommerz macht
Weihnachten nicht besser, meinte
Beck.Doch dieFrage aller Fragen sei:
Gibt es nun aber den Weihnachts-
mann wirklich? Schmunzelnd gab
Beck einen Rat: ,Wenn Sie Ihre Ge-
schenke nicht riskieren wollen, dann
glauben Sie besser an ihn.*

ZUR PERSON

Hanno Beck

...warvon1998bis 2006 Mitglied der
Wirtschaftsredaktion der , Frankfur-
ter Allgemeinen Zeitung* (FAZ), fiir
dieerauch heutenochalsfreier Au-
torschreibt. Seit Oktober2006ist er
Professor fiir Volkswirtschaftslehre
ander Hochschule Pforzheim. Erhat
zahlreiche wissenschaftliche undpo-
puldrwissenschaftliche Publikatio-
nenunter anderemzur Internet-und

Mediendkonomie, zu Finanzmiérk-
tenundzur Sozialpolitik verfasst.
Dermit Journalistenpreisen ausge-
zeichnete Hanno Beck hat sich mit
der Alltagsokonomie befasstund
zeichnetregelmabig fiir den,,Sonn-
tagsokonom“in der FAZ verantwort-
lich.

ImMirz2009ist seinjiingstes Werk
erschienen:,,Daskleine Wirtschafts-
heureka®." : pz




